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Scandinavian Medical Solutions
som ansvarlig brobygger mellem
dem, der har. Og dem, der mangler.

, Forestil dig en verden, hvor biler kun havde
én ejermand og aldrig blev videresolgt, men
bare skrottet hver gang der kom en ny model
p& markedet. S& forstdr man problemet, som

vi vil lese inden for markedet for scannere”.

CEQ, Jens Krohn

P& verdensmarkedet er der rigeligt med brugt scanningsudstyr, men i artier har der manglet en ansvarlig bro-
bygger mellem velfinansierede hospitaler, der regelmaessigt udskifter ellers velfungerende scannere, og de
hospitaler der med kyshénd vil tage imod en brugt og billigere. Det handler imidlertid ikke kun om at flytte
maskiner fra et sted til et andet. Scandinavian Medical Solutions kvalitetstester, inspicerer systemerne og sikrer
sig, at udstyret er fuldt funktionsdygtigt inden afsendelse.

Tungt, men folsomt udstyr

MR, CT og PET/CT-scannere er blandt det dyreste og mest komplekse udstyr, der findes pé& et hospital, og de
tonstunge felsomme maskiner kan kun transporteres, samles og vedligeholdes af specialiserede fagfolk med
erfaring og tekniske feerdigheder. Derfor tilbyder Scandinavian Medical Solutions en komplet business il
businesslgsning, som garanterer maskinens kvalitet og funktionalitet.

Samarbejdspartnere pa verdensplan

Overalt i verden har Scandinavian Medical Solutions et netvaerk af samarbejdspartnere omkring service, installa-
tion og transport. Blandt andet virksomheder, der er specialiserede i at fragte billeddiagnostisk udstyr fra Europa
til f.eks. USA eller lande i Afrika, hvor der kan vaere lokale udfordringer som f.eks. importrestriktioner og sprog-
barrierer. | alt, hvad Scandinavian Medical Solutions ger, bestraeber vi os pa, at kvalitetssikringen er i top. Det
indebaerer fil tider lidt hgjere omkostninger, men betyder til gengaeld, at vi altid kan holde, hvad vi lover.

Uafhaengig og uvildig

Scandinavian Medical Solutions samarbejder med de fire store udbydere af billeddiagnostisk udstyr, nemlig
GE Healthcare, Siemens Healthineers, Philips Healthcare og Canon Medical Systems. Men da Scandinavian
Medical Solutions ikke har aktier i nogen af dem, kan selskabet rédgive uvildigt og pé& neutral grund. Tillid og
gode referencer er det absolut vaesentligste, nar man skal kabe brugt udstyr. Det er nemt at se, at prisen er lavere
pé brugt udstyr, men spargsmdlet er jo altid, om man ender med at betale dyrt for den kvalitet, udstyret har,
eller for den driftstid, der er tilbage. Med hgj kvalitetssikring, staerke referencer og samarbejde med de fire store
OEM'’er, kan kunderne trygt kebe brugt udstyr hos Scandinavian Medical Solutions og samtidig fa fuldt indblik i,
hvad det giver af besparelser m.v.



Verdensmédlene
Verdensmélene for baeredygtig udvikling bliver sat p& agendaen i flere og flere virksomheder.

| Scandinavian Medical Solutions har folkesundheden og genbrug af ressourcer vaeret selskabets forretnings-
grundlag siden begyndelsen. Vi er en succesfuld handelsvirksomhed i Aalborg, der @ger scanningskapaciteten
gennem specialiseret indkeb og videresalg af brugt billeddiagnostisk udstyr af hgj kvalitet til hospitaler og klinik-
ker verden over. Vi giver sdledes eksisterende materiel nyt liv i stedet for, at det bare var endt pé skrotpladsen.

Langt flere i sundhedssektoren pé& verdensplan fér adgang til scanningsudstyr, der ellers var uden for akonomisk
raekkevidde, og det redder menneskeliv. Det er dét, vi hver morgen har stéet op for de sidste tre &r. Verdens-
mé&lene er ogsd vores, og i de kommende &r vil vi arbejde mdlrettet pd, at beeredygtighed og samfundsansvar
gdr hand i hénd med vores strategi og ydelser.

Vision
Vi vil vaere Europas ferende og mest konkurrencedygtige leverander af brugt billeddiagnostisk udstyr fra start fil
slut i vaerdikaeden.

Mission
Vi vil hjeelpe lseger og sundhedspersonale pé hospitaler og klinikker verden over med at muliggere bedre sund-
hedsresultater for deres patienter.

Brugt udstyr er ikke udtjent udstyr

Brugt billeddiagnostisk udstyr er ofte stadig af hej kvalitet, bare langsommere end nye scannere. Med Scandi-
navian Medical Solutions kan hospitaler og klinikker verden over f& nyt brugt udstyr of meget hgj kvalitet, men
vaesentligt billigere. “For mange er det en ajendbner, at brugt billeddiagnostisk udstyr sagtens kan bruges pé
lige fod med nyt. Derfor bygger vores forretning p&, at sundhedssektoren har tillid til, at vi leverer segte veerdi og
funktionelle high-end maskiner. Vores grundighed er altafgerende, fordi folk overalt i verden laegger deres liv i
vores haender,” fortseller CEO og grundlaegger Jens Krohn.

Stigende eftersporgsel

Hovedaktionaerer i Scandinavian Medical Solutions, CEO Jens Krohn og Jens Hvid Paulsen fra Aalborg, har
samlet over 20 é&rs erfaring med branchen for handel med brugt medicinsk udstyr. Selskabet har fra 2018 haft
overskud og forventer at dette forszetter i fremtiden. Den nordjyske handelsvirksomhed bestar i gjeblikket af seks
ansatte og forventer at realisere en omsaetning pé DKK 65—70 mio. i regnskabs&ret 2020/2021. Den interna-
tionale efterspargsel efter Scandinavian Medical Solutions’ ydelser er imidlertid i steerk stigning. For at kunne
felge med og understatte vores globale vaekststrategi, har selskabet brug for yderligere finansiering. Derfor tager
Scandinavian Medical Solutions i efterdret 2021 naeste skridt p& rejsen med en bgrsnotering p& Nasdaq First
North Growth Market Denmark.

Vi glaeder os til at udvide kredsen af aktionaerer og hdber, at du har f&et lyst til at lsese mere. Bade hér og pé
vores hjemmeside https://www.scandinavian-medical.com/pages/investors.

God lzeselyst.

Jens Krohn, CEO

, Havde vi haft tre gange s mange timer
i degnet, ville vi vaere tre gange sa store”.

CEO, Jens Krohn



TIDSLINJE

Et historisk tilbageblik — artier
med vaekst

Jens Krohn Jens Krohn resigns
joins Agito. from Agito.
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Agito is sold to Philips. SMS is formed.
Jens Krohn remains on After a successful partner-ship
board for the onboarding with two US partners at Elite,
and implementation of Jens buys out the partners and
his team. forms SMS.

, , Vi ved, at mange hospitaler verden over vil
tage imod det meste af det udstyr, som vi i den
nordlige del af Europa anser som foraeldet”.

CEQ, Jens Krohn
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SMS posts FY results. Trade Scandinavian Medical Solutions makes
and pipeline for Q1 growing DOTmed's Top 100 for 2021.
rapidly.

Every year, DOTmed announces their Top 100
companies are recognized based on the overall

February February ! ) : : :
2020 202] ratings and reviews from clients in the medical
industry as well as healthcare providers.

FDA Approved. 1H Results.
SMS officially llisted as
a registered exporter to
US-market.

Vi bliver flere, vi bliver zldre og presset pa sundhedssystemerne bliver sterre

| takt med at vi pé globalt plan bliver flere og flere og gennemsnitligt seldre og aeldre, stiger efterspargslen
efter specialiserede scanningssystemer. Seerligt i lav- og mellemindkomstlande forventes der at ske en markant
stigning i befolkningens gennemsnitlige levealder. Det er samtidig seerligt i disse lande, at mange patienter
mangler adgang til sundhedstjenester.

Det problem kan brugt billeddiagnostisk udstyr veere med til at lese. Scandinavian Medical Solutions er ikke
begraensede af hverken verdenshave eller landegraenser. Med udgangspunkt i den lille plet p& verdenskortet,
hvor Aalborg ligger, er hele kloden et marked. Allerede to dr efter starten modtog selskabet en FDA-godkendelse
til at kunne handle direkte med USA, der udger et betydeligt mere udviklet marked for brugt medicinsk udstyr og
dermed kan understette de hgije forventninger om fremtidig vaekst.




Nyt liv til brugte scannere understotter
globale mal om baredygtighed

| takt med at FN's verdensmal vinder indpas flere og flere steder, bliver baeredygtighed efterh&nden et saerskilt
konkurrenceparameter for virksomheder over hele verden. Scandinavian Medical Solutions vil i de kommende é&r
arbejde mélrettet pd, at baeredygtighed og samfundsansvar gér hénd i h&nd med en ambities vaekststrategi og
etablering af unikke healthcare services. Bestyrelsen har forpligtet sig til at vejlede selskabet til, at ESG-strategien
aktivt bliver brugt i selskabets organisation, og pé sigt er det hensigten, at selskabet tilireeder Nasdags ESG pro-
gram.

Ud af FN’s 17 verdensmal for baeredygtig udvikling arbejder ledelsen med tre vaesentlige punkter, som bidrager
til en bedre balance for miliget og en sund vaekst for selskabets investorer.

, , Vi inviterer bade smd og store investorer med
pd en mission om at @ge scannings-kapaciteten
pa en bade omkostningseffektiv og baeredygtig
mdde, udbrede kvalitetslasninger til healthcare-
sektoren og understatte en bedre folkesundhed

overalt i verden”.

CEQ, Jens Krohn
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VERDENSMAL

Verdensmdl nr. 3: Scandinavian Medical Solutions letter adgangen til billigt, brugt
udstyr af hgj kvalitet for hospitaler, hvis budgetter og evne til at anskaffe og/eller
udskifte eksisterende udstyr ikke muligger investeringer i nyt. Dermed bidrager vi til,
at billeddiagnostisk udstyr vil kunne finde anvendelse pa flere patienter til gavn for
hurtigere diagnosticering og dermed hurtigere og mere effektiv behandling til gavn
for sundhedsniveauet i navnlig udviklingslande.

Verdensmal nr. 10: Scandinavian Medical Solutions’ forretningsmodel medvirker
til, at brugs- og levetiden for udstyr forleenges. Genbrug af udstyr bidrager fil at
reducere forbruget og produktionen af nye materialer, hvilket i sidste ende mindsker
indvirkningen pé& miljzet og forbruget af naturressourcer.

Verdensmal nr. 12: Med Scandinavian Medical Solutions’ facilitering of bedre
adgang til billeddiagnostisk udstyr af hgj kvalitet, der stér til udskiftning i industri-
lande, gives der bedre mulighed for at forbedre mulighederne for adgang til behand-
ling i udviklingslande.




8 VAKSTPLANEN

Vakstplanen

en mindre organisation pé& seks personer —og plonlaeggé
skabets stiftelse har Jens Krohn og team foreget omsaetni
p& DKK 65-70 mio. i regnskabsaret” 2‘620/2021 Ledelsen forven
120-130 mio. i regnskabsaret 2023/202{45_

e o

a snlngerne sbdrermessdbécér og @ger global
‘ ere kdpl‘rcl til crfo-rlcase den stadigt stigende —~ L
|nternchonale efterspzrgsel efter kvolltetsudstyr En kapltquder sk _FOFGnkr alborg-virksomheden som en =

@ oge lagerbeholdninger for hurtigere at kunne levere | é", '.ﬂl >
kundebehov og dermed ege top- og bundlinje. f.“ it

@ understatte fremtidige lejebaserede lzsninger, som k an re ucere udgifter
pé& medicinsk udstyr endnu mere og samtidig 5|kreus_a.nfs'tab|| indkomstkilde.

@ udvide markedsomrdder og organisationen s?nxi?if' :

@ fortsastte som bidrager fil centrale mél for basredygtig udvikling pé verdensplan.

Scandinavian Medical Solutions gér p& Nasdaq First North Growth Market Denmark for at indhente DKK
27-30 mio. til at understatte missionen om at gge scanningskapaciteten og folkesundheden pé globalt plan.



Vores organisation er stramlinet og specialiseret.
Den er virkelig effektiv, men en overvaeldende
global efterspergsel efter netop vores Izsnmg ger,

at vi vil skalere vores kapacitet markant op”.
CEQ, Jens Krohn



Selskabets bestyrelse

Mille Tram Lux (formand)

Mille Tram Lux er uddannet gkonom og har siden 2018 arbejdet
hos Seluxit A/S som CFO. Mille var med til at bringe Seluxit A/S p&
Nasdaq First North Growth Market Denmark i november 2018. |
efteréret 2020 indiradte Mille som nazestformand i bestyrelsen for
Dataproces Group A/S, som blev optaget til handel p& Nasdaq First
North Growth Market Denmark i november 2020.

For det har Mille arbejdet en drraekke hos Aalborg Portland i forskel-
lige stillinger omfattende skonomistyring, governance og forretningsud-
vikling, senest som Finance Director med ansvar for den nordiske region.

Mille er uddannet Honours Bachelor i Finance & Accounting (IBS
Holland), HD(R) fra Arhus Handelshgjskole og har gennemgdet
bestyrelsesuddannelser fra INSEAD og Scandinavian Institute.

Anne Kaptain er uddannet jurist og har siden 2014 arbejdet hos Bladt
Industries A/S som CCO og vaeret en del af direktionen. Anne havde
ansvaret for opbygning, vedligeholdelse og udvikling af den juridiske
afdeling (kontraktindgdelse og compliance), HR-afdeling, administra-
tion og kommunikation samt udvikling of infernationale markeder. Anne
fratr&dte sin stilling hos Bladt Industries 1. maj 2021 og startede den
16. august 2021 som Chief Legal and HR Officer i BMS Heavy Cranes
A/S. Tidligere har Anne arbejdet en arraekke som advokat hos BDO
ScanRevision i deres skatteafdeling og som advokat med mederet for
Landsret hos HjulmandKaptain advokatfirma.

Anne er cand.jur. fra Aarhus Universitet i 2007, blev advokat i 2012 og
har bestyrelsesuddannelse fra Finanssektoren.

Morten Rasmussen

Morten Rasmussen er direkter og medeijer af Ping IT A/S, som han med
en partner stiftede i 2012. Ping IT A/S er en uathaengig handels- og ser-
vicevirksomhed, som beskaeftiger sig med keb og salg af primeert brugt
[T-udstyr samt sletning af datamedier og handtering af udfaset IT-udstyr.
Inden da arbejdede han otte &r som produkichef i samme branche.
Morten har bl.a. en uddannelse som Master of Business Administration
(MBA), General Management (Harrison College of Business, Southeast
Missouri State University, USA).

Mortens erfaring som entreprenar og virksomhedsleder samt hans
indgdende kendskab til handelsplatforme og markedsdynamikker fo
ventes at give et meget vaerdifuldt bidrag til organisations- og forretnings-
udvikling.




Selskabets ledelse

Jens Krohn, grundlaegger & CEO

Jens Krohn har 13 érs erfaring med salg og international handel med
brugt billeddiagnostisk udstyr. Jens Krohn var 100 pct. ejer (indirekte)
af Scandinavian Medical Solutions frem fil 2021, hvor han tog
selskabets nuvaerende CPO, Jens Hvid Paulsen, med ind i ejerkredsen.
Jens er en visionzer leder med et staerkt menneskekendskab og en pas-
sioneret forst&else for udviklingen af virksomheder. Jens har det over-
ordnede ansvar for salg og markedsfering samt forretningsudvikling.

Jens er tidligere CEO og partner ved Elite Medical Europe ApS samt
Global Manager for indkeb og salg ved Agito Medical fra 2008-2018
og har beklaedt flere ledende stillinger i Agito Medical, herunder som
chef for internationalt salg.

Jens Hvid Paulsen er CPO i og medejer af Scandinavian Medical Solu-
tions. Jens har mere end 12 &rs erfaring i branchen for brugt billeddiag-
nostisk udstyr og har siden sit farste job i branchen udviklet sine kompe-
tencer inden for indkeb af brugt billeddiagnostisk udstyr. Jens har stor
strategisk indsigt og mestrer at sikre et realtime markedsoverblik, der
saetter Scandinavian Medical Solutions pé forkant med tendenser og
prisudvikling. Jens er ansvarlig for indkeb samt en raekke administrative
opgaver og skonomiske processer. Jens er pragmatisk og fokuseret i sin
tilgang til forretningen og har en meget struktureret tilgang til forretnings-
gange, risikostyring og optimering af processer.

Jens har vaeret indkebsansvarlig for Agito Medical fra 2009 til 2019
og har i perioden vaeret ansvarlig for en raekke forskellige markeder for
indkeb, heriblandt de nordiske lande samt Tyskland, Dstrig og Schweiz.




Bliv medejer af Scandinavian
Medical Solutions
En investering med indbygget vaekst

@ Efter kun tre &r p& markedet forventer selskabet at
realisere en omsaetning p& DKK 65-70 mio. i regn-

skabsaret 2020/2021.

@ Behovet for brugt scannerudstyr er i steerk stigning pa
verdensplan, i og med vi bliver flere, vi bliver aeldre
og presset pd sundhedssystemerne bliver starre.

@ Selskabets forretningsgrundlag tapper direkte ind
i verdensmalene bl.a. for bedre folkesundhed og
genbrug af ressourcer. Krav der ikke bliver mindre
for fremtiden.

@ Med udgangspunktiden lille plet p& verdenskortet,
hvor Aalborg ligger, er hele kloden allerede sel-
skabets marked.

@ Selskabet er gearet il at levere hgj kvalitet fra start til
slut i hele veerdikaeden.

@ Partnerne Jens Krohn og Jens Hvid Paulsen har samlet
mere end 20 érs erfaring for handel med brugt billed-
diagnostisk udstyr.

@ Troveerdighed og tryghed er selskabets renommé.

@ Den globale efterspargsel efter kvalitetsudstyr er
stabilt stigende, og selskabets omsaetningspotentiale
bliver kun i ringe grad pavirket af konjunkturudsving.

Estimati DKK  2018/2019R 2019/2020R 2020/2021B 2021/2022B 2022/2023B 2023/2024B

Omsaetning 31.195.457  41.948.684 6570 mio. ~ 80-85 mio.  95-105 mio.  120-130 mio.
EBITDA 3.897.703 5964.869  10-12 mio.! 12-14 mio.’ 14-16 mio. 18-22 mio.
1) Eksklusiv pre-IPO omkostninger og direkte IPO-omkostninger.

Forventet omkostninger 2020/2021: 4.2 mio.
Forventet omkostninger 2021/2022: 4.2-4.4 mio.



Baggrund for optagelse til handel
pa Nasdaq First North Growth
Market Denmark

For at kunne eksekvere pé& vaekststrategien planleegger
Scandinavian Medical Solutions optagelse til handel p&
Nasdagq First North Growth Market Denmark med samtidig
udstedelse af nye aktier for DKK 27-30 mio.

Scandinavian Medical Solutions vil senere udsende en
selskabsmeddelelse og offentliggere fuld virksomheds-
beskrivelse, jf. reglerne for Nasdaq First North Growth
Market.

Selskabet radgives i processen frem mod optagelse fil
handel p& Nasdagq First North Growth Market Denmark af:

@ Nielsen Nerager Advokatpartnerselskab
@ Certified Adviser, Norden CEF A/S

Information om udbuddet og optagelsen til handel pé&
Nasdagq First North Growth Market Denmark er planlagt
til at blive offentliggjort i oktober 2021.




Noteringen

@ Udbudsperiode laber fra d. 13. oktober 2021 kl. 09.00 til og med d. 26. oktober 2021 kl. 23.59.
@ Minimumstegning er 760 aktier & DKK 5,00 - i alt DKK 3.800.

® Minimumsudbuddet er p& DKK 27 mio. og Maksimumsudbuddet er pa DKK 30 mio.

@ Pre-money valuation: DKK 106,25 mio.

@ 28 investorer har givet forhdndstilsagn for DKK 15.524.995 fordelt p& i alt 3.104.999 aktier.

@ Udstedende bank er Nordea Danmark, filial af Nordea Bank Abp, Finland.

@ Tegningsblanket og virksomhedsbeskrivelse kan downloades pé
https://www.scandinavian-medical.com/pages/investors.

Tidsplan for udbuddet

Begivenhed Dato
Tegningsperioden starter 13. oktober 2021 09.00
Tegningsperioden slutter 26. oktober 2021 23.59

Offentliggerelse af resultat af udbuddet

og antallet af udbudte aktier 28. oktober 2021 1000

Afviklingsdagen: Udbuddet gennemfares, og de udbudte

aktier afregnes i den midlertidige ISIN-kode DKO061675196 U twovizunlersy 202

Registrering i Erhvervsstyrelsen af forhgjelsen af selskabs-

kapitalen vedr. de udbudte aktier, der udstedes af selskabet 2. november 2021

Forste handelsdag for de udbudte aktier i den

permanente ISIN-kode DKO061675006 5 el 20y A0 09.00

Sammenlaegning af den midlertidige ISIN-kode med

den permanente ISIN-kode DKO061675006 sker med

kerselsdato i VP. Den midlertidige ISIN-kode vil alene 4. november 2021
blive registreret i VP Securities A/S til brug for tegning,

og den er ikke sagt optaget til handel



Anvendelse af nettoprovenu

Anvendelse af nettoprovenu fra hhv. minimums-
udbuddet og maksimumsudbuddet fordeler sig
som falger:

B il ot oge selskabets lagerbeholdning.

]+l teknologiudvikling, der anvendes fil pris-
analyse, kundekommunikation og selektering
af kunders digitale adgang til Scandinavian
Medical Solutions lager, indkab og salg.

B til markedsudvidelser og udvikling of salgs-
organisationen.

M i brug for udlejningslesninger.

Ansvarlige akterer

il
s M s NORPEN CEF

Selskabet: Certified Adviser:

Scandinavian Medical Solutions A/S Norden CEF A/S

Gasvaerksvej 46, 1. Gammel Strand 40, 2.

DK - 9000 Aalborg DK - 1202 Kebenhavn K

CVR-nummer 39901749 CVR-nummer 31933048
Afviklingsagent og aktieudstedende institut: Juridisk radgiver:

Nordea Danmark, filial af Nordea Bank Abp, Finland Nielsen Nerager Advokatpartnerselskab
Grgnjordsvej 10 Frederiksberggade 16

DK - 2300 Kebenhavn S DK - 1459 Kabenhavn K

CVR-nummer 25992180 CVR-nummer 32303374

Revisor: Distribution:

Deloitte Statsautoriseret Revisionspartnerselskab Nordnet Bank, filial af Nordnet Bank AB, Sverige
Dstre Havnepromenade 26, 4. Havneholmen 6, 5.

DK - 9000 Aalborg DK - 2450 Kgbenhavn SV

CVR-nummer 33963556 CVR-nummer 32301908



Vigtig information

Denne brochure udger ikke et prospekt, og intet i denne meddelelse indeholder et udbud af veerdipapirer
omfattet af kravet om udarbejdelse af et prospekt efter Prospektforordningen ((EU) 2017/1129 af 14. juni 2017,
med senere aendringer). Ingen person bar kegbe eller tegne vaerdipapirer i Scandinavian Medical Solutions
A/S, medmindre dette sker p& grundlag af oplysninger i den virksomhedsbeskrivelse, der er offentliggjort
af selskabet i forbindelse med udbuddet af aktier og optagelse af sddanne aktier til handel p& Nasdaq First
North Growth Market Denmark. Virksomhedsbeskrivelsen er tilgeengelig pé selskabets hjemmeside med visse
begraensninger.

Denne meddelelse udger ikke et tilbud om at saelge eller en opfordring til at tilbyde at kebe veerdipapirer udst-
edt af selskabet i nogen jurisdiktion, hvor et sadant tilbud eller salg ville vaere ulovligt, og meddelelsen og oply-
sningerne heri mé& hverken direkte eller indirekte distribueres eller offentliggeres i eller til s&édanne jurisdiktioner.
De veerdipapirer, hvortil der henvises heri, er ikke og vil ikke blive registreret i henhold til U.S. Securities Act of
1933 med senere aendringer (“Securities Act”) og mé ikke udbydes eller szelges i USA undtagen i medfer af en
registrering i henhold til eller undtagelse fra, eller i en transaktion, som ikke er underlagt, registreringskravene
i Securities Act.

Fremadrettede oplysninger

Forhold, der behandles i denne brochure, kan udgere fremadrettede udsagn. Fremadrettede udsagn er
udsagn, der ikke udger historiske kendsgerninger, og som er kendetegnet ved ord som “vurderer”, “forventer”,
“forudser”, “agter”, “anslar”, “vil", “vil maske”, “fortseetter med”, “ber” og lignende udtryk. De fremadrettede
udsagn i denne meddelelse er baseret p& en raekke forudsaetninger, hvoraf en stor del er baseret p& yderligere
forudsaetninger. Selvom selskabet vurderer, at disse forudsaetninger var rimelige, da de blev foretaget, er de i
sagens natur forbundet med betydelige kendte og ukendte risici, usikkerheder, uforudsete haendelser og andre
vaesentlige forhold, der er vanskelige eller umulige at forudsige eller uden for virksomhedens kontrol. S&ddanne
risici, usikkerheder, uforudsete haendelser og andre vaesentlige forhold kan medfere, at de faktiske begiven-
heder afviger vaesentligt fra de forventninger, der er udtrykt eller underforstaet i forbindelse med de fremadret-
tede udsagn i denne meddelelse. De oplysninger, synspunkter og fremadrettede udsagn, der er indeholdt i
denne brochure, er kun gaeldende pr. datoen for denne meddelelses offentliggerelse og kan aendres uden
varsel.
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